QUEL AVENIR POUR

LARBORICULTURE PAYSANNE

EN PACA?

La Région Provence-Alpes-Cote d'Azur est la
premiére région productrice de pommes, de
poires et de cerises et se place aux second
et troisieme rangs pour la production de
péches et d'abricots.

CHIFFRES

Les fruits restent la 1° production ré-
gionale, avec un poids de 750 millions
d'euros, talonnés par les vins d'appellation.
Pomme, poire et cerise occupent la plus
grande partie du verger régional.

La pomme est la production la plus impor-
tante en région avec 387 562 tonnes
produites en 2016.

Les Bouches du Rhone et le Vaucluse
comptent le plus de vergers avec plus de
11 000 ha plantés dans chaque dépar-
tement.

PACA est la 1ére région francaise pour
la production bio de cerises et de fruits
a pépins.

Source : Agreste -RA 2018

Comment se portent les vergers proven-
caux, derriere ces chiffres ?

« Il n’y a plus beaucoup d‘arboriculteurs »,
répond Franck Ginoux, arboriculteur avec son
frere Thierry sur vingt et un hectares a Maillane
(13).1In"y a quasiment plus d'installations en ar-
boriculture, les vergers sont intransmissibles. I
sont rachetés par ceux qui se sont agrandis pro-
gressivement ou par des sociétés qui possédent
déja plusieurs centaines d’hectares. « Dans les
Bouches-du-Rhéne et le Vaucluse, on observe
un mouvement de concentration qui va de pair
avec un changement d‘échelle et une hypers-
pécialisation, comme pour le maraichage sous
serre et de pleins champ. Ces grosses struc-
tures ont des aides pour planter et renouveler
les vergers par dizaines et dizaines d’hectares
dun coup. Elles gérent le produit de A a Z,
de la production jusqu‘a la grande surface ».
Yannick Becker, arboriculteur a c6té de Digne,
fait remarquer que « cette industrialisation de
l'arboriculture entraine ['exploitation d’une
main-d‘oeuvre a bas codt, employée par I'in-
termédiaire de sociétés d’intérim, tels que Terra
fecundis, entreprise espagnole qui fournit de la
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main-d’oeuvre sud-américaine facturée aux so-
ciétés francaises, leur permettant de s’exonérer
des contraintes sociales. »

Dans ce contexte de restructuration, y a-t-
il encore de la place pour une arboriculture
paysanne ?

« Il y a quelques reprises familiales sur des
créneaux de qualité » indique Franck qui com-
mercialise ses fruits a noyaux et a pépins a tra-
vers le réseau BioCoop, via la coopérative Sole-
bio. « Le marché bio augmente depuis plusieurs
années, c'est encourageant, nous n‘avons pas
de probléme a vendre, mais on prédit un risque
de saturation a cause des gros groupes, sur la
pomme notamment. » Car il y a eu beaucoup
de conversions hio au sein de ces sociétés
qui achétent également la production locale
bio pour répondre a la demande des grandes
surfaces. Elles ont la mainmise sur le marché,
poussant les prix a la baisse.

QUELLES AIDES POUR
LARBORICULTURE ?

B Aides a la rénovation du verger : prise
en charge a hauteur de 20% (achat de
plants, préparation du sol, palissage),
dans la double limite annuelle de 20 hec-
tares par exploitation et 10 hectares par
espece, avec un seuil minimum de 0,5 ha.
Aide complétée par le Conseil régional via
le FEADER, pour un taux de 35% avec bho-
nification de 10% pour les JA, I'’AB et ceux
qui ont subi le sharka.

B l'arboriculture bénéficie également des
aides PAC a la surface (DPB) ainsi que des
aides a la conversion bio.

Face a cette production bio massive, I'arbo-
riculture paysanne, qui privilégie la qualité et
ne cherche pas a « pousser les arbres », doit
rester rentable. « Larboricuture est difficile
a mener en bio, cette année nous avons eu
des soucis de production a cause du gel et la
gréle », déplore Franck. « Larboriculture est la
premiére touchée par les aléas climatiques ex-
trémes de ces derniéres années » confirme Yan-
nick Becker. « Aprés la gelée noire de I'année
derniére, les pluies incessantes de cette année,
les chutes physiologiques dues a une mauvaise
mise en réserve et les gréles pouvant intervenir
a tout moment, la production fruitiére a grande
échelle a du souci a se faire ».

Face aux nouvelles menaces que constitue le
changement climatique et sa cohorte d'insectes
(drosophile suzuki, carpocapse...) et de mala-
dies cryptogamiques, et face au défi de réduire
les produits phytosanitaires, il existe des alterna-
tives physiques ou variétales. Ces solutions né-
cessitent des investissements non négligeables
( un filet couverture totale anti-pluie et anti-in-
sectes colite 90 000€ par hectare), de la forma-
tion et de I' accompagnement technique. Pour
autant la demande est la : « Sur le marché de
Digne, on ne trouve aucun fruit bio en direct du
producteur », constate Yannick. « Sous réserve
de pouvoir investir un minimum et d‘avoir accés
a quelques aides, il reste possible de produire et
de sortir un revenu en diversifiant sa production
(fruits/légumes/élevage) et son circuit de vente »,
condlut-il avec optimisme. e ————



DES PRIX MINIMUM

D’ENTREE POUR ...

Constatant un effondrement sans fin de la
production de fruits et légumes francaise,
la Confédération Paysanne se mobilise pour
obtenir I'instauration de Prix Minimum d’En-
trée sur le marché francais, applicables a
I'ensemble des fruits et Iégumes importés.

>> UNE FILIERE

Grand oublié des politiques agricoles et aban-
donné au « libre marché », le secteur des fruits
et légumes s'effondre : 1/3 des surfaces a dis-
paru en 25 ans, 29 % des fermes fruitiéres ont
disparu en 6 ans, et prés de la moitié des fruits
et légumes consommés en France sont désor-
mais importés.

Les importations de fruits et Iégumes ont aug-
menté de 62 % depuis 1990. 49 % des fruits et
légumes commercialisés en France sont désor-
mais importés. Le constat n'est guére meilleur
pour les produits certifiés Agriculture Biolo-
gique : 20 % des légumes bio et 45 % des fruits
bio sont importés.

Pour l'essentiel, ces importations conven-
tionnelles ou biologiques proviennent du
Marché Unique Européen (Espagne, Italie, Al-
lemagne...), la ou les réglementations et pra-
tiques sociales au rabais (prix du travail, droits

sociaux) conférent aux productions un avan-
tage-prix artificiel sur le marché francais. Outre
les drames humains que dissimulent les chiffres
alarmants de la production francaise, dans ce
contexte de guerre commerciale permanente
il est totalement illusoire d'envisager une
quelconque « montée en gamme » en termes
de qualité gustative ou nutritionnelle, ou en
termes de réduction du recours aux pesticides.

Si cette tendance perdure, plus de la moitié des
fruits et légumes consommés en France seront
d'origine importée d'ici deux ans.

La création et la multiplication des circuits courts
de distribution dans tous les territoires est une
solution aux problemes de marché rencontrés

par les paysan-ne's en circuits longs. Les stra-
tégies individuelles de vente directe permettent
bien souvent d’améliorer la rémunération des

paysans, en particulier lorsque ceux-ci sont sur
de petites surfaces et se dégagent le temps né-
cessaire pour maitriser la commercialisation.

Toutefois, dans de nombreux territoires, I'offre
en fruits et légumes en circuits courts (sou-
vent bio) devient supérieure a la demande.
Les circuits courts subissent une concurrence
croissante de I'importation, notamment sur les
marchés de plein vent. Limportation massive
de fruits et légumes crée ainsi un pression im-
portante sur les prix, qui impacte le revenu des
producteurs et productrices, mais aussi limite
toute marge de manoeuvre pour une transition
agricole ambitieuse dans I'Hexagone.

Or, dans un contexte de marché déficitaire en
fruits et légumes, toute loi interdisant I'achat
de nos produits en-dessous de notre prix de
revient renforcerait encore I'attractivité des im-
portations.

L'objectif des prix minimum d’entrée est donc de
proposer un mécanisme protecteur du revenu
des paysan-ne-s en annulant I'impact des impor-
tations sur le marché francais, tout en incitant
les systémes exportateurs a améliorer leurs pra-
tiques sociales et environnementales. Cette pro-
position est naturellement couplée a la revendi-
cation d'interdire I'achat des produits agricoles
en-dessous de leur prix de revient en France. ==

PRIX MINIMUM D’ENTREE, MODE D’EMPLOI

Principes

Pour chaque espéce, ne seraient admis sur le
marché intérieur que les lots dont le prix se-
rait supérieur au codt de production moyen
de cette espéce dans les conditions so-
ciales et environnementales francaises. Par
exemple, un abricot espagnol importé n'au-
rait accés au marché francais que si son prix
est supérieur ou égal au prix minimum d’en-
trée. Le prix minimum d’entrée serait défini
comme le prix de revient moyen en France
(colit de production + rémunération pay-
sanne), déterminé par les pouvoirs publics
en fonction des données fournies par les or-
ganisations compétentes (Observatoire des
prix et des marges, instituts techniques...).

Comment le mettre en place ?

La mise en place pratique du prix minimum
d’entrée ne passera pas par le rétablissement
d’'une frontiére physique. Des controles, par
exemple de la DGCCRF, s'appliqueront a
toute entreprise achetant des produits agri-
coles. lls porteraient a la fois sur les achats
en France (pour le respect de l'interdiction
d'acheter des produits agricoles en-dessous
de leur colit de production) et sur les achats
réalisés a I'étranger (pour le respect du prix
minimum d'entrée). Par ailleurs, des outils
de suivi des échanges intra-européens déja
existants (ex : TVA, déclarations d'échanges
de biens) seront mobilisés par les services
des Douanes.

Les avantages du prix
minimum d’entrée par rapport
aux autres outils douaniers

Ce mécanisme de protection du revenu des
paysans répond a deux objectifs complé-
mentaires:

En France : stopper I'hémorragie qui
frappe le secteur et relancer son déve-
loppement sur des bases nouvelles, en sup-
primant l'impact délétére des distorsions de
concurrence au sein du Marché Unique.

En Europe : créer les conditions de
marché pour que les paysans et les ouvriers
agricoles des pays exportateurs obtiennent,
eux aussi, une meilleure rémunération de
leur travail, dans une logique d’harmoni-
sation par le haut des conditions écono-
miques et sociales de production des
fruits et légumes en Europe.




